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Licencjonowanie: Mechanizm w ktorym wigiciel

praw wiaseointelektualnej (PWI) dalszy rozwaj
sprzedaje prawgdimiejszego
zakupu/licencjonowaPWI na

odpowiednich warank.

* musi zostarozwaona najbardziej
efektywna finansowo fanmansferu
technologii
* elastyczny mechanizm

PWI daje zgoplbbdmiotowi
trzeciemu do pgoilp dziatania
ktére m® naruszajego PWI

Droga Opis Zalety Wady
Finansowane dziatania badawcze
Badania Firma bezpcednio sponsoruje * zapewnia funduszeegrowadzenia * kwestie wiasaiantelektual-
sponsorowane: badania uniwersyteckie cksiej ilcci bada ale g one ograniczone nej myszosta ustalone
do interesgponsora
o | Badania Badaniaslotowane poprzez * fundusze do przeparania badaco * nie podposdkowanie st
IIE dotowane: fundusze pomocoweadowe, do ktorych wynikdw nie ma pewecio wytycznym biurokratycznym
(’G unijne, bankdwiatowych itp. ore spowodowazwrot
< pieridzy na badania (UE)
Py
8 Konsultacje: Zapewnienie pomocy eksperckiej *2maosta zbudowana silna wik *wzrasta odpowiedziakdo
s przy rozwoju zastesg w zamian szczegowisektorze publicz
o za optat
Pozostate Transfer materialny, danych * kontrola badauniwersyteckich, * wymaganespecjalistyczne
kwestie: poufnych itp. * wyniki niekonieczniey svlasndgcia umiejtnosci
intele&iton,
Zarzadzanie wtasndcia intelektualna
Opcja: Mechanizm w ktérym wigiciel * mae zapewnd srodki by umaliwi ¢ * mae zmniejszy

konkurejrmgc

* @ nie oddé potencjalnej
wakm WPI

nfedojrzate technologie nie
ldytrudno sprzeda




przewse w zamian za oplat

Sprzedaz: Umowa posiadania PWI w zamian ochirona WPI nie jest judtuzej * mge nie oddé potencjalnej
za piedee odpoddminacia instytucii warloi
a generujcej * brak jakiegokolwiek péniej-
* niskieszty komercjalizacji szegptywu na WI
Dziatania komercjalizacji wewnetrznej
Wewnetrzna Zasoby g dostpne dla biznesu * PWI mggost& przyznane gdy * wymaga funduszy

komercjalizacja:

wewntrz jednostki ktéra generuje

PWI celem rozwogehnicznych i
komercyjnych asigev PWI.

ich wasidgest bliska maksimum
* kontrola nad rozwojem PWI

* relatywmigsokie ryzyko dla
sektora publicznego

Dziatania komercjalizacji zewnretrznej

Spin-out

Start-up

Joint Venture

Stworzenie matej firmy wokot
gtéwnych elememto
wkszej firmy

Firma nie posiadaga (w
poréwnaniu zersputem)
gtéwnych elememtiow
zyaku z tym wymaga za#z
dzaniapdkow i personelu do
stworzenia jepsegii.

Kontraktowa umowa biznesowa
rdzy dwoma lub wicej stronami

ktore partycypuj w niej, dzieh
gkontroh i wkasndcia z innymi
podmiotami

* potencjalnzyskanie wikszej
warai PWI

* sivza widziala demonstrag
sukcesu

* takie jak w spin-out

* pomaga ustapiarytety celéw
* mgna wypracowéaodpowiedn
strategi

* mana realizowa projekty o wekszej
wartaci

* wymaga funduszy

* wysoka droga ryzyka
* brak wiedzy o rynku i
wiarygodnéci kredytowej

* takie jak w spinHo
* problem mae by pozyskanie
pracakadw i infrastruktury

* 50% firm joint-veurte nie

0siga porozumienia przy ustala-
niu celéw
* drogi i skomplikowany mecha-
nizm




